
...µεσαία και µεγάλη  επιχείρηση του κλάδου µε µία πλήρη πρόταση που περιέχει όλες τις λειτουργίες της βασικής έκδοσης και 

επιπλέον θα καλύψει όλες τις ανάγκες της για πλήρη παραµετροποίηση και περιλαµβάνει λειτουργίες όπως: 

� Ενιαία βάση δεδοµένων µε 

επαναληπτικές διαδροµές και 

παραδόσεις φορτίων 

� Προσφορές µε διάφορους 

οικονοµικούς διακανονισµούς 

ανά προσδιορισµό 

� Συµφωνίες τιµολόγησης µε 

τις ελάχιστες/ανώτατες τιµές 

� ∆είκτες των τρέχουσων 

τιµολογήσεων 

� Υπολογισµός εκ νέου, 

ορισµένων τµηµάτων, 

επιλεγµένης συµφωνίας, 

κλειδώνοντας τα υπόλοιπα 

τµήµατα 

� Εξαγωγή δεδοµένων 

τιµολογήσεων ή άλλων στοιχείων στο Excel 

Απευθύνεται στην... 

SalesManager  for Logistics 

Η SalesManager έχει αναπτύξει µια εξειδικευµένη λύση CRM, που απευθύνεται στον 

τοµέα των Μεταφορών– ∆ιανοµών. Πρόκειται για ένα σύγχρονο, εξελιγµένο και 

ολοκληρωµένο Σύστηµα ∆ιαχείρισης Πελατών (CRM). Η λύση SalesManager CRM for 

Logistics, σας επιτρέπει να καλύψετε όλο τον κύκλο των πωλήσεων από την απλή 

αίτηση του πελάτη µέχρι την παραγγελία µε ένα δοµηµένο εύκολο στην µάθηση. 

SalesManager for Logistics  

Η SalesManager Hellas προωθεί στην ελληνική αγορά λύσεις που έχουν γίνει ευρέως αποδεκτές στην Ευρώπη σε περισσότερους 

από 700 µεγάλους πελάτες και 25.000 χρήστες. Οι λύσεις αυτές περιλαµβάνουν : 



Ταχυδροµική διεύθυνση: 
Aγ. Ιωάννου 7, 153 42 
Αγία Παρασκευή - Αττική  
 
Τηλέφωνο: +30 (210) 6083485  
FAX : +30 (210) 6018453 
 
 
Επικοινωνία µέσω email : 
info@salesmanager.gr 

SalesManager Hellas 

Η εφαρµογή πελατοκεντρικής προσέγγισης επιφέρει σηµαντικά οφέλη στις 
επιχειρήσεις.  Ενδεικτικά : 

� Σηµαντικά ταχύτερη ανταπόκριση στους πελάτες 

� Μειωµένο κόστος διαχείρισης 

� Καλύτερη γνώση της αγοράς. 

� Καλύτερη γνώση των πελατών. 

� Καλύτερη γνώση του ανταγωνισµού.. 

� Αυξηµένο επίπεδο ικανοποίησης πελατών. 

Τα οφέλη... 

Λειτουργικότητα... 

Η λύση SalesManager CRM for Logistics  

προσφέρει στο στέλεχος πωλήσεων µια πλήρη 

λειτουργικότητα ∆ιαχείρισης Πελατών CRM. Στην 

λειτουργικότητα περιλαµβάνεται : 

� Πλήρη στοιχεία πελατών µε διευθύνσεις, 

τηλέφωνα, επαφές, σχόλια, ενέργειες 

� Προσφορές µε διάφορους οικονοµικούς διακανονισµούς ανά προορισµό 

� Συµφωνίες τιµολόγησης µε τις ελάχιστες/ανώτατες τιµές 

� Υπολογισµός εκ νέου, ορισµένων τµηµάτων, επιλεγµένης συµφωνίας, δίχως να 

επηρεαστούν τα υπόλοιπα τµήµατα 

� Πλήρη ιστορικό πελάτη. Όλες οι επισκέψεις, η αλληλογραφία, εισερχόµενα– εξερχόµενα 

email ανεξαρτήτως του χρήστη. 

� Ηµερολόγιο. Όλα τα ραντεβού, ανά ηµέρα, εβδοµάδα και µήνα. Επίσης ηµερολόγιο όλων των συναδέλφων 

� Στοιχεία για όλες τις ευκαιρίες - προσφορές, την κατάστασή τους και το pipeline 

� Στοιχεία για όλες τις παραγγελίες, τζίρους,και ανοικτά υπόλοιπα 

� ∆ιασύνδεση µε ERP ή WMS όπως SAP, NAVISION, SEN, ATLANTIS, AVERON κ.α. 


